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Kompass, un annuaire 
d’entreprises 

  Pour qui ? 

•  Pour les étudiants : recherche de stages 
•  Pour les étudiants diplômés : recherche d’emploi 
•  Pour la création d’entreprises 



Recherche de stage et d’emplois 

  Avant tout une démarche ! 

•  La CELAIO (UJF) 
  Une méthode 
  Le Guid'emploi  

•  Espace info emploi (INP) d’après le Grand Cercle 



Des annuaires… 

  Journal du Net  
•  17 000 entreprises seulement 

  Pages pro 
•  700 000 professionnels 

  Chambres de Commerce et d'Industrie 
•  Annuaire des Entreprises de France, le fichier 

national de 2,4 millions d'entreprises des Chambres 
de Commerce et d'Industrie 

•  CCI Grenoble – 27800 entreprises dans la région 
grenobloise 

•  Vente de fichiers d’entreprise 



SIRENE® base de données 

  L’état civil des entreprises  
•  www.sirene.fr 
•  Produit par l’INSEE 
•  9 M d’entreprises et établissements français  

  Nomenclature d’activité française (NAF) 
•  En 5 niveaux d’arborescence 
•  NAF rév. 2, 2008 

•  Base soumise à abonnement (nous ne sommes 
pas abonnés) 



Kompass monde 

  9 M d’entreprises dans le monde (70 pays) 
•  dont 4 M en France 

  Nomenclature 
•  classification Kompass  
•  55000 produits 



  4.3 M entreprises 
  Recherche intuitive 
  Informations 

basiques 
  Possibilité de créer 

un compte personnel

  9 M entreprises 
  Recherche plus fine (100 

critères et donc plus 
complète) 

  Informations plus 
complètes 
•  Méls, nom des dirigeants, 

données financières 
  Export de listings avec 

toutes les informations 

Kompass.com et Easybusiness 



accéder à Kompass Easybusiness 



Démonstrations  
kompass.com / Easybusiness 







Export et exploitation des 
listes 

  Fichiers brut intégrables facilement dans un 
tableur pour du mailing 
•  Ex : fichier .csv en utf16 > import dans Excel 



POUR LES (NOUVEAUX) 
ENTREPRENEURS 

L’université et l’entreprise : la Maison de l’Entreprenariat 



B2B : connaître les entreprises 
concurrentes ou partenaires 

  Se situer : connaître les entreprises situées sur 
le même créneau 
•  Recherche précise grâce à la nomenclature Kompass 

  Veille concurrentielle  
•  alerte en cas de nouveaux résultats sur des critères 

donnés 



B2B : faire connaître son entreprise 

  Référencer son entreprise 
•  Services + : vidéos, google adwords 

  Prospecter à l’international 
•  Recherche de sociétés clientes potentielles 

(« prospects ») pour se constituer un fichier client, 
mailings 



B2B : gagner en performance 

  Recherche de fournisseurs 
•  Service contact+ (gratuit) : devis 

•  Page dédiée 
http://fr.kompass.com/espace-business/ 


